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رزومه اساتید   

سابقه کار/ سوابق تجربی 

تاریخ شروع و پایانعنوان یا سمت شغلینام موسسه

1385تا 1384از 

1389تا 1387از 

1391تا 1389از 

تا اکنون1393از 

کارشناس فروشPENTAXشرکت تجهیزات پزشکی 

دوسلدورف آلمان IIKموسسه 

مدیر توسعه بازار  EC2TECHNOLOGYشرکت 

مدیر منطقه خاورمیانه در 
یبخش توسعه بازار بین الملل

پتروشیمی امیرکبیر گروه 
صنعتی سایپا یدک

مشاور، مدرس فروش، 
بازاریابی و عارضه یابی سازمانی

تا اکنون1399از مشاور امور بین المللسازمان ملی بهره وری ایران
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سوابق آموزشی

تاریخ برگزارینام دورهنام موسسه برگزار کننده

1395سال  سمینار راه اندازی سیستم مدرن فروشسودان شمالیJTIشرکت 

مهارت های ارتباط موثررپتروشیمی امیر کبی

هوش هیجانیرپتروشیمی امیر کبی

اصول و فنون مذاکره اتاق بازرگانی استان های مختلف

اصول قیمت گذاری در فروشگروه صنعتی سایپا یدک

1395سال 

1396سال 

تا  کنون 1393از 

1393سال 



رزومه اساتید

سوابق آموزشی

اصول مدیریت بازاریابیگروه صنعتی سایپا یدک

اصول و فنون مذاکرهباشگاه ورزشی پیکان

فروش و مذاکرهمجتمع فنی تهران

مس شهید باهنر کرمان

1393سال 

گروه بن دا

فروش و مذاکره

1398سال ارتباطات بین الملل

1400سال 

1396سال 

تا  کنون 1394از 

انجمن مدیران کیفیت صنایع 
1393سال مهندسی فروشاستان تهران



رزومه اساتید

...درباره من 

انات به عنوان مشاور فروش و بازاریابی به سازمان ها و مدیران فروش کمک می کنم تا با شناسایی پتانسیل ها و امک

ا کاملا سازمان با توجه به ابزار و نیروی فروش خود، بتوانند یک تیم کاملا حرفه ای داشته و ساختار فروش شرکت ر

خصوص مهندسی کرده و همچنین به صورت عملیاتی به راه اندازی واحد فروش پرداخته تا با افزایش فروش و بهره وری ب

.در زمان بحران و رکود، کمک شایانی می کنم
ر ها کمک می کنم استعدادها و توانایی های خود را دهمچنین در نقش یک مشاور منابع انسانی به افراد اجرایی سازمان

.فروش بشناسند و بتوانند از توانایی های خود به بهترین نحو در سازمان استفاده و بهره برداری کنند
فاده می کنم که در کار خود از تجربیات بین المللی هشت ساله در اروپا و استرالیا و آسیا و تحصیلات آکادمیک اروپایی است

.یمتاثیرات بسیار خوبی را در سازمان ها داشته، بخصوص با بدنه اجرایی سازمان ها پیشرفت بسیار خوبی را دار

اناتامکوپتانسیل هاشناساییباتامی کنمکمکفروشمدیرانوسازمان هابهبازاریابیوفروشمشاورعنوانبه
املاکراشرکتفروشساختاروداشتهحرفه ایکاملاتیمیکبتوانندخود،فروشنیرویوابزاربهتوجهباسازمان

صوصبخبهره وریوفروشافزایشباتاپرداختهفروشواحدراه اندازیبهعملیاتیصورتبههمچنین.کنندمهندسی
.می کنمشایانیکمکرکود،وبحرانزماندر

فروشدرراخودتوانایی هایواستعدادهامی کنمکمکهاسازماناجراییافرادبهانسانیمنابعمشاوریکنقشدر
.کنندبهره برداریواستفادهسازماندرنحوبهترینبهخودتوانایی هایازبتوانندوبشناسند

تاکردهاستفادهاروپاییآکادمیکتحصیلاتوآسیا،استرالیاا،اروپدرسالههشتبین المللیتجربیاتازخودکاردر
راملموسیقابلبسیارپیشرفتسازمان هااجراییبدنهبابخصوص،باشیمداشتهسازمان هادرراخوبیبسیارتاثیرات

.می کنیمایجاد


